Plano
estrateqico
de marketing




Sumario

. Visao Executiva

2. Diagndstico Estratégico da Marca

3. Regras de Ouro da Comunicacéao

4. Publico e Decisdo de Compra

5. SWOT Estratégico

6. Arquitetura de Canais (comercial + institucional)
/. Estratégia Central de Comunicacéao

8. Linha Editorial (ajustada para conversio)

9. Roadmap de Execucéo (60 dias)

10. Métricas Importantes

1. Governanca raiseUP x M4




Visao Executiva

A M4 ja possui operacéo ativa de marketing,
presenca diqgital estruturada e capacidade
produtiva validada. O desafio néo ¢ visibilidade,
é clareza estrateqgica, posicionamento e
previsibilidade de demanda.

sk Desafio Central

Sair da comunicagdo genérica de "'mdveis planejados” e assumir um

posicionamento claro de valor, reduzindo dependéncia de orgcamento
frio e disputa por preco.

2% Onde o marketing deve levar o negécio

Transformar o marketing em um sistema continuo de geracdo

de demanda qualificada, com percepcdio de autoridade, processo
claro e decis@o mais rdpida.




Diagndéstico Estratéqgico da Marca

Principais Riscos
Situagéo Atual A Concorréncia por preco

Marca operacionalmente forte, A Lead chegando sem entender processo e valor
mas com comunicacao ainda

pouco diferenciada no digital /A Comunicacao focada demais em produto final

Percepcao provavel .
do mercado Oportunidade clara @

“Mais uma empresa de moveis
planejados”, sem clareza
imediata de diferencial. & Posicionar a M4 como especialista em solugcido completa

4 Mostrar processo, método e acompanhamento

4 Elevar percepcao sem aumentar complexidade



Regras de

ouro da
comunicacgao




Publico Sociae
e decisao —
de compra

Q Arquitetos
0
0

Familiares

Referéncias digitais.
\\\\S\GHTS—CHA\/E

a moveis planejados

ividade solta.
tl\grevisibiﬁdade

Quem compr

nao quer cria
Quer controle,

e seguranca.

O que trava
a decisao

Medo de erro

Falta de clareza no processo

Comparagao excessiva
entre fornecedores

Processo bem explicado
Seguranga técnica

Visualizacao clara
do resultado

O que acelera
a decisao

Q




Capacidade produtiva
Experiéncia prdtica

Portfdlio real

SWOT

Estratégico

/\ Concorréncia por preco
/A Comparacdo rasa

/\ Decis@io baseada apenas em estética

/\ Diferencial pouco explicito
/A Comunicacdo ainda genérica

/\ Lead chega pouco educado

Educacdo do mercado
Conteudo de processo

Autoridade local




Arquitetura
de Canais

Instagram

Videos
Reels/Stories

WhatsApp

Trafeqo Pago
VMeta/Google

Func¢do

Percepcéio e autoridade

Conteudo

Processo, bastidores, provas reais
Objetivo

Educar e filtrar

Funcdo

Conducdo de deciséio

Conteudo

Explicacdo simples do método M4
Objetivo

Reduzir objecdes

Funcdo

Conversdo

Conteudo

Clareza, dire¢dio e proximos passos
Objetivo

Transformar interesse em projeto

Func¢do

Geracéio de demanda ativa
Conteudo

Convite claro para solugdo
Objetivo

Previsibilidade



Estratégia Central

de Comunicacao

Eixo estratéqgico principal

A

M4 ndo vende moveis. Entrega personalidade
em cada projeto com método.

Promessa implicita . |
Projeto nao € improviso.

E processo, cuidado
e personalizagao

Com a M4, a personalidade e a ideia
do cliente € materializada no projeto
Frase quia

“Sua personalidade ndo é um
improviso. E o nosso método.”



Linhas Editoriais

Institucional @ Comercial Direta
Mostra estrutura, Convites claros para
metodo e organizacdo. projeto e orcamento.

@ Prova Autoridade
Antes/depois, depoimentos, Educacgdo simples sobre erros
bastidores reais. comuns e decisdes corretas.

Orientacao ® O

Conteudos que conduzem
o cliente a decidir. . ‘



90 DIAS

Roadmap
de Execucgao




HMES #MES 2 #MES 3

Posicionamento
Tréfego com foco em Ajustes Redugéo
ativo pesquisa no Goog|e finos de ruido

o ® o o o o ®
® oo o0 0 0
o ® ©o o o o ®
® oo o0 0 o
o ®©® ©o ©o o o @ ®
o ® ©®o o o o o ®

Ajuste do discurso, Conteldo com Conhecimento da Foco em leads

bio, destaques e CTA claro empresa nho Google melhores
narrativa central meu hegodcio.



Meétricas
Importantes

Sem Metricag
de vaidade.




Governancga

M4

raiseUpP

Estratégia

MOVEIS E PLANEJADOS

Execucao comercial

Direcao de comunicacao Retorno rapido

Conteudo e campanhas Alinhamento estratégico

Analise continua RITMO

Acompanhamento mensal
com foco em deciséo.






